Бизнес план развлекательного центра

На основе современных технологий создание и ввод в эксплуатацию развлекательного комплекса для удовлетворения потребностей жителей района в качественных спортивно-развлекательных услугах. 
1. Обзор 

1.1. Цель проекта 

На основе современных технологий создание и ввод в эксплуатацию развлекательного комплекса для удовлетворения потребностей жителей района в качественных спортивно-развлекательных услугах. 

В бизнес-плане рассмотрены два варианта создания комплекса. 

Первый вариант: 

Ремонт двухэтажного здания, взятого в аренду (минимум на 25 лет), общей площадью 2700 м2, закупка оборудования и организация торгового процесса. 

Второй вариант: 

Ремонт, взятого в аренду здания, закупка оборудования, плюс надстройка третьего этажа. Общая площадь надстройки 1080 м2. Также намечено строительство торгового здания рядом с основным общей площадью 353 м2. Таким образом, общая площадь комплекса составит 4133 м2. 

Первый вариант включает размещение кафе-бара быстрого питания, мини-фитнес-клуба, зала боулинга, салона видеоигр, караоке-бара, дискотеки. Во втором варианте добавляется кофейня, бильярдный зал, зал администрации и торговый комплекс. 

Имеются перспективы развития прилегающей территории комплекса — строительство пейнтбольной площадки, теннисного корта или открытого бассейна. 

Финансирование проекта осуществляется полностью за счет привлеченных средств. 

Объем финансирования: по первому варианту 1 384 076 $, по второму варианту — 1 875 826 $. 

Проект рассчитан на 2,5 года. 

Возврат инвестиционных средств: 

по первому варианту: 

по 53 234 $ в месяц, начиная с 5-го мес. проекта. по второму варианту: 

по 75 033 $ в месяц, начиная с 6-го мес. проекта. 
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1.2. Путь к успеху 

Финансово-экономический анализ проекта показывает, что установленный уровень цен за услуги привлекателен для потребителей. Повышение качества услуг и разработанная рекламная компания по продвижению услуг на рынок позволят довести объем валового дохода по первому варианту — до 2 859 043 $ в год, по второму — до 3 767 683 . 

Выгодность капиталовложений основывается на наличии в данном районе устойчивого спроса на предоставляемые услуги, потребностями рынка, обеспечивающими стабильную прибыль, ориентацией на потенциального потребителя (деловые люди, служащие близлежащих учреждений, студенты). 

2. Анализ рынка 

2.1. Рыночная сегментация 

Потенциальными покупателями услуг являются: 

деловые и обеспеченные люди 

студенты близлежащих институтов 

«Бизнес-эксперт К» был проведен опрос жителей района. В качестве целевой группы респондентов выступали жители района, служащие и студенты. Опрос проводился в возрастной группе от 25 лет до 50 лет и старше. 

Количество опрошенных составило 250 человек. 

Данный опрос показал, что основную часть респондентов составили жители района — 60%. 
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Количество респондентов с высоким уровнем дохода составило 11 %, что выше общих данных по Москве (7–8 %). Многие проживающие в районе занимаются различными видами спорта, в группе до 35 лет их доля составила более 55 %. 

Абсолютное большинство опрошенных хотели бы иметь развлекательный комплекс. 

Из видов досуга наибольшее предпочтение было отдано фитнес-клубу, кафе, боулингу, компьютерному центру. 

3. Анализ стратегии рынка проекта 

3.1. Конкуренция 

Повышение конкурентоспособности будет достигаться за счет: 

контроля за качеством обслуживания; 

постоянного контроля, на всех этапах проекта; 

уделения большого внимания рекламе и другим методам продвижения услуг. 

4. Финансовый анализ 

Возврат основной суммы долга планируется осуществлять поэтапно, начиная с пятого месяца проекта по первому варианту или с шестого месяца по второрому. 

Основной источник возврата долга — выручка от деятельности комплекса. Анализ движения денежных средств показывает возможность ежемесячных выплат на покрытие долга с сохранением платежеспособности предприятия. 

Все работы, связанные со строительством комплекса и монтажом оборудования, по первому варианту планируется закончить в течение 5 месяцев с начала финансирования, по второму варианту — течении 6 месяцев. 
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Главной гарантией получения стабильных прибылей является то, что направление деятельности комплекса относится к повседневному удовлетворению нужд района, работающих или проживающих около развлекательного комплекса. 

На диаграмме показан проект окупаемости по первому варианту, срок 30 мес.: 
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По второму варианту: 
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Экономика планирования определена специалистами на высокое получение доходов, которые в несколько раз перекрывают не только строительство комплекса, но и внутреннее обеспечение затрат, так как существует большая разница между себестоимостью услуг и ценой продажи услуг. 

5. Риски 

В осуществлении проекта можно выделить три основных типа рисков: 

Риск кредитора, связанный с неисполнением заемщиком своих обязательств 

Риск заемщика по обеспечению окупаемости проекта 

Возникновение форс-мажорных обстоятельств. В расчеты бизнес-плана заложена сумма на форс-мажор обстоятельства в сумме 50 000 $. 

Надежность инвестиций в проект обеспечивается спросом, доступностью, качеством, квалифицированным штатом сотрудников, стабильным получением доходов, умелой политикой планирования, хорошим менеджментом. 

